Kereskedelmi értékesito:

A kereskedelem agazat 3 éves képzése, amely szakképzettség megszerzésével zarul. A
kereskedelmi értékesito a korszer(i eladastechnikak alkalmazasaval kiszolgalja és tajékoztatja a
vasarlokat. Ertékesitési stratégiaja a vevéi igényeken alapul, tevékenysége kiterjed tovabba az aru
beszerzésére, atvételére, készletkezelésére, allagmegdvasara.

KOMPETENCIA ELVARAS

Onallésag, feleldsségtudat, kommunikacids készség, csapatban vald egyiittmiikddés, precizits,
problémamegoldo képesség, jo kapcsolatteremtd képesség, empatia, digitalis eszkdzok hasznalata.

A SZAKKEPZETTSEGGEL RENDELKEZO
- felméri a vasarl6 igényeit, bemutatja az arut €s a lehetséges kapcsolodo szolgaltatasokat,
szakmai tanacsaival segiti a vasarlot a dontésben;

- kialakitja és fenntartja az iizlet polcképét;
- kezeli és ellenorzi az arukészletet;
- feltolti az eladoteret aruval,

- kozremiikodik az arubeszerzeés folyamataban: elokésziti a megrendelést vagy megrendeli
az arut;

- azarut atveszi, minéségileg és mennyiségileg ellendrzi, tarolja, kezeli, megovja
mindségét;

- betartja az egészségiigyi ¢s kornyezetvédelmi eldirdsokat;
- esetenként kezeli a pénztargépet és szamlaz;
- kezeli a vevoi panaszokat;

- kezeli a szakteriiletének megfeleld gépeket, berendezéseket, eszkozoket.

Ajanlott minden fiatal szamara, aki szeret emberekkel foglalkozni, szereti a valtozatos
kihivasokat, 6sztonzi a kereskedelmi dinamizmus, fontos szamadra a hosszu tava karrierlehet6ség.



